UN PEU DE VOCABULAIRE SUR LE SUJET DE L’ARGUMENTATION  : 
D’après une proposition initiale de Françoise Baret, Véronique Deltombe, Nicolas Bargin

Un fait est une observation ou une information, concrète, tangible, parfois quantifiable, une réalité que nul ne peut contester.
Des points de vue personnels ne sont pas des faits mais peuvent être :
une opinion est un jugement de valeur que l’on porte de façon subjective sur un objet de son environnement. Elle est souvent influencée par notre entourage familial, professionnel, amical, par les médias, les réseaux sociaux.
des sentiments s’appuient sur les émotions, les sensations. Ils ne peuvent être contestés mais ne constituent pas pour cela un argument. 
une attitude s’appuie sur des valeurs d’ordre général, peut être un avis sociétal, économique…
une croyance est une opinion qui a le caractère d'une conviction intime et qui exclut le doute ; assentiment que donne l'esprit, sans réflexion personnelle. Acceptation aveugle issue de la confiance absolue que l’on a en sa source.
Une argumentation désigne l’action d’exposer ses arguments. Valide et efficace elle peut prendre plusieurs formes  :
· Le raisonnement inductif  :  partir de cas particuliers pour déterminer une loi générale
· Le raisonnement déductif  :  partir d’une loi générale, admise et solide, pour en déduire des cas particuliers
· Le raisonnement par l’absurde  :  démontrer l’absurdité de la thèse adverse
· Le raisonnement par élimination  :  critiquer les autres hypothèses et ne conserver que celle qui résiste
Un argumentaire se compose de l’ensemble des arguments développés dans une argumentation.
[bookmark: _Hlk40201590]Un argument s’établit à partir d’un fait irréfutable et d’un point de vue , qu’on articule pour élaborer un raisonnement destiné à convaincre l’auditeur de la validité / de l’invalidité du point de vue présenté.
Un argument est un fait irréfutable, une preuve, apporté(e) pour soutenir une action, une idée, appuyer une affirmation, qui à elle seule n’est pas considérée comme argument (opinion, sentiment, attitude, croyance).
Un argument est aussi un ensemble de propositions, organisées logiquement qui forment un raisonnement et permet de fournir une preuve sur une thèse donnée. Ces propositions peuvent s’appuyer sur des faits ou des idées.

[bookmark: _Hlk40201898]Exemples : 
Fait : le coronavirus induit des lésions pulmonaires qui peuvent être irréversibles et dangereuses
Opinion : je pense que le coronavirus est dangereux
Sentiment : je redoute les conséquences de la COVID -19 
Attitude : il est éthiquement nécessaire de mettre en place des gestes barrières pour protéger les populations du coronavirus
Croyance : je crois que le coronavirus est apparu à l’occasion d’une manipulation génétique par l’homme.
Arguments associant en rouge des actions et en bleu des faits :
· Exemple en SVT  :   Je pense que la résistance bactérienne aux antibiotiques peut diminuer parce que des tests sont rendus obligatoires afin de vérifier l’origine d’une infection avant de prescritre des antibiotiques.
· Exemple en HLP  :  On peut penser que le transhumanisme permettra l'amélioration de nos capacités psychiques et physiques à l'aide des NBIC.
· Exemple en STMG  :  le click and collect est un canal incontournable pour le restaurant La Sapaudia pendant la période du Covid 19 parce qu’il permet de reprendre/continuer l’activité de restauration tout en respectant les normes sanitaires mises en place par le Gouvernement

Natures d’arguments *
Argument de droit Il est fondé sur une règle générale
Argument de fait/ Argument empirique Il est fondé sur une réalité tangible
Argument de valeur Il fait appel aux grands principes fondant la société
Argument d’émotion Il fait appel à la sensibilité des auditeurs

Types de raisonnement *
Syllogisme : Application d’une règle générale à un cas particulier
Analogie : S’appuyer sur une situation semblable à celle évoquée pour renforcer son argumentation
Induction : Déduire une règle générale à partir d’une situation individuelle
Ad hominem : Combattre un argument, non en critiquant son contenu, mais en attaquant la personne qui le soutient afin de la disqualifier.
D’autorité : Fonder la force de l’argumentation sur l’autorité d’une personne ou d’un organisme officiel.
De causalité : Soutenir une cause en promouvant ses conséquences
A fortiori : Déduire une vérité d’une autre vérité déjà admise avec encore plus de force.
Par l’absurde : Démontrer l’inexactitude d’un raisonnement par l’absurdité de ses conséquences.
Du précédent : Repose sur les leçons du passé.
[bookmark: _GoBack]* D’après « Petit manuel pour grand oral » de Bertrand Perier - Ed.Magnard
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